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Tên đề tài: Giải pháp nâng cao năng lực cạnh tranh của doanh nghiệp bán lẻ 
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Công Thương 

Những kết luận mới của luận án:  

 Về lý luận: Luận án đã xây dựng khung lý thuyết về năng lực cạnh tranh của 

doanh nghiệp bán lẻ Việt Nam phù hợp với đặc điểm và điều kiện môi trường 

kinh doanh hiện nay ở Việt Nam, trong đó đã xác định các yếu tố ảnh hưởng 

tới năng lực cạnh tranh của doanh nghiệp bán lẻ Việt Nam và xây dựng bộ tiêu 

chí cấu thành năng lực cạnh tranh của doanh nghiệp bán lẻ Việt Nam, bao 

bồm: Năng lực phát triển mạng lưới; năng lực tài chính; năng lực về nguồn 

nhân lực; năng lực quản lý; năng lực cung cấp dịch vụ. 

 Về thực tiễn: Từ kết quả phân tích thực trạng về năng lực cạnh tranh của doanh 

nghiệp bán lẻ Việt Nam, luận án đã đưa ra đánh giá về điểm mạnh, hạn chế và 

nguyên nhân về năng lực cạnh tranh của doanh nghiệp bán lẻ Việt Nam. Đồng 

thời, luận án đề xuất nhóm giải pháp nhằm nâng cao năng lực cạnh tranh của 

doanh nghiệp bán lẻ Việt Nam, bao gồm: (1) Nhóm giải pháp đối với các 

doanh nghiệp bán lẻ Việt Nam; (2) Nhóm giải pháp về phía Nhà nước. 
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