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1. Mục tiêu và đối tượng nghiên cứu của luận án 

- Mục tiêu nghiên cứu: Trên cơ sở lý thuyết và phân tích thực trạng về năng lực xúc tiến 

xuất khẩu hàng hóa, luận án đề xuất giải pháp có cơ sở lý luận và thực tiễn nhằm nâng cao năng 

lực xúc tiến xuất khẩu hàng hóa Việt Nam đến năm 2030. 

- Đối tượng nghiên cứu: Những vấn đề lý luận và thực tiễn về nâng cao năng lực xúc tiến 

xuất khẩu hàng hóa. 

2. Phương pháp nghiên cứu: 1) Phương pháp luận duy vật biện chứng và duy vật lịch sử; 2) 

Phương pháp nghiên cứu tài liệu (tại bàn);  3) Phương pháp chuyên gia; 4) Phương pháp khảo 

sát; 5) Phương pháp tổng hợp, phân tích; 6) Phương pháp so sánh, đối chứng.  

3. Kết quả nghiên cứu của luận án 

Luận án đã đạt được một số kết quả nghiên cứu chính sau: 

- Một là, Hệ thống hóa, làm rõ và bổ sung lý luận về nâng cao năng lực xúc tiến xuất khẩu 

hàng hoá của một quốc gia, xác lập nội hàm, các nhân tố ảnh hưởng, xây dựng Bộ chỉ số đánh 

giá làm cơ sở cho việc phân tích, đánh giá thực trạng.  

- Hai là, rút ra những nhận định, đánh giá về thành công, hạn chế và nguyên nhân của 

thực trạng năng lực xúc tiến xuất khẩu hàng hóa Việt Nam giai đoạn 2020 - 2024. 

- Ba là, đề xuất quan điểm, định hướng và các nhóm giải pháp có giá trị thực tiễn nhằm 

nâng cao năng lực xúc tiến xuất khẩu hàng hóa Việt Nam đến năm 2030. 

4. Kết luận 

Vấn đề nâng cao năng lực xúc tiến xuất khẩu hàng hóa Việt Nam là rất cần thiết, cấp bách 

và tính chất phức tạp do đặc thù của các chủ thể thực hiện và bối cảnh thị trường thay đổi rất 

nhanh chóng. Với nỗ lực tìm các biện pháp, cách thức nhằm nâng cao năng lực xúc tiến xuất 

khẩu hàng hóa cho các chủ thể liên quan, đặc biệt là các tổ chức xúc tiến thương mại thuộc 

chính phủ, luận án tiến sĩ kinh tế với đề tài “Nâng cao năng lực xúc tiến xuất khẩu hàng hóa 

Việt Nam” đã đạt được một số kết quả chính sau:  

 Một là, đã hệ thống hoá những vấn đề lý luận và bổ sung lý thuyết về năng lực xúc tiến 

xuất khẩu. Cụ thể, bằng việc kế thừa các kết quả nghiên cứu có trước, luận án đưa ra một số 

khái niệm có liên quan như: xúc tiến thương mại, xúc tiến xuất khẩu, năng lực xúc tiến xuất 

khẩu; xây dựng khung lý thuyết liên quan như xác định các chỉ tiêu đánh giá, vai trò, các yếu tố 

tác động đến năng lực xúc tiến xuất khẩu hàng hóa của mạng lưới xúc tiến xuất khẩu. 

 Hai là, thực hiện khảo cứu kinh nghiệm của một số nước trong việc nâng cao năng lực 

xúc tiến xuất khẩu hàng hóa, từ đó rút ra một số bài học kinh nghiệm có thể vận dụng cho Việt 

Nam là cơ sở thực tiễn trong việc đề xuất các giải pháp nâng cao năng lực xúc tiến xuất khẩu 

hàng hóa Việt Nam đến năm 2030.. 

 Ba là, bằng việc sử dụng các phương pháp nghiên, luận án đã đánh giá thực trạng năng 

lực xúc tiến xuất khẩu hàng hóa của các chủ thể, chú trọng các tổ chức xúc tiến thương mại 

thuộc Chính phủ, rút ra những thành công, tồn tại hạn chế và đặc biệt hơn là tìm ra những 

nguyên nhân chính làm hạn chế năng lực của các chủ thể thực hiện xúc tiến xuất khẩu hàng hóa.  



 Bốn là, trên cơ sở nghiên cứu lý luận, phân tích, đánh giá thực trạng năng lực xúc tiến 

xuất khẩu, luận án đưa ra những quan điểm, định hướng và đề xuất 07 nhóm giải pháp nhằm 

nâng cao năng lực xúc tiến xuất khẩu hàng hóa Việt Nam đến năm 2030, các giải pháp này 

mang tích thực tiễn và khả thi. 

 Thực hiện luận án tiến sĩ với chủ đề nghiên cứu như trên, nghiên cứu sinh mong muốn 

đóng góp trí tuệ của mình vào việc nâng cao hơn nữa năng lực xúc tiến xuất khẩu hàng hóa của 

các chủ thể xúc tiến thương mại ở Việt Nam nhằm đẩy mạnh xuất khẩu hàng hóa một cách bền 

vững trong thời gian tới. Bên cạnh đó, luận án vẫn còn một số hạn chế nhất định cần tiếp tục 

nghiên cứu như phân tích chuyên sâu hơn theo ngành hàng, thị trường cụ thể do giới hạn về thời 

gian, điều kiện, cũng như khả năng nghiên cứu, bản luận án này vẫn tồn tại những khiếm 

khuyết, nghiên cứu sinh mong muốn nhận được những ý kiến đóng góp của quý thầy, cô, nhà 

khoa học để luận án được hoàn thiện hơn. 

 

Hà Nội, ngày      tháng 10 năm 2025 
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